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INFO VILLE

11, place Pierre Messmer
57400 Sarrebourg

Du lundi au vendredi
de 8ha12h etde 13h30a 17h

BIBLIOTHEQUE MUNICIPALE

Mardi, Mercredi, Vendredi : 10h-18h
Samedi: 10h-17h non-stop

Mardi et Vendredi : 12h - 14h
et 16h - 18h

Mercredi :10h-18h non-stop
Samedi :10h-17h non-stop

Mardi, Mercredi et Vendredi: 10h-18h
et samedi : 10h-17h non-stop

CINESAR OUVERTURE

Ecart de 2 fauteuils entre chaque
personne ou groupe de 6 personnes

Ecart d'un fauteuil entre chaque
personne ou groupe de 6 personnes

Reprise des séances en soirée avec
gestes barrieres et masques

STATIONNEMENT
ZONE BLEUE
Stationnement gratuit et réglementé
en zone bleue pour 1h30
maximum

De 9h a4 12h et de 14h a 19h,
sauf dimanche et jour fériés

2000 c'est le nombre de personnes qui fréquentent

chaque jour la gare de Sarrebourg

des automobilistes. Dés le départ du TGV

pour Paris, a 6 h 24, les parkings avoisinants
sont souvent pleins. La situation s'est en partie
améliorée grace aux travaux de réorganisation
du parking Schweitzer I'an dernier : 150 places,
au lieu du terrain vague qui faisait office de lieu
de stationnement sauvage. Rue de |'Europe, la
chaussée tres large a été redimensionnée et
les stationnements c6té nord passés en épi.

| a plupart des usagers du train sont aussi

Si I'on ajoute aux 320 places du parking Sernam les 235 places de ce parking silo en
construction, ce seront en tout plus de 700 places qui auront été créées.

Ce parking a I'est de la gare, sera achevé dans quelques
mois. |l se dressera sur trois étages Pour offrir 235 places
de stationnement supplémentaires aux usagés.

Voir le projet
en vidéo.
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INFO IMMO

Les visites virtuelles

a visite virtuelle propose

une immersion totale

dans un endroit précis
sansy étre présent physique-
ment. A I'heure ol la crise sa-
nitaire met a mal l'activité de
certaines entreprises, cet
outil technologique connait
un franc succés auprés de
nombreux professionnels, en
particulier dans le secteur im-
mobilier. Quelles en sont les
particularités ?
En quoi consiste la visite
virtuelle ?
Souvent associée au domaine
du divertissement vidéolu-
dique, la réalité virtuelle peut
également s'intégrer a d'autres
activités telles que la visite de
biens immobiliers. Ces visites
virtuelles peuvent se faire di-
rectement sur un ordinateur,
un Smartphone ou une tablette
grace a un plan 3D constitué a
partir de photos a 360 degrés.
Il suffit de quelques clics
pour zoomer, changer de
point de vue, passer l'image
de gauche a droite ou de
haut en bas pour visiter les dif-
férentes piéces et les étages
du bien a vendre. C'est une
procédure fréquemment utili-
sée pour la visite de logements
déja existants. Les agences immo-
bilieres proposent également la
visite de projets immobiliers
neufs via un casque de VR.
Cette solution permet ainsi
aux acheteurs potentiels de

découvrir le
volume et la
configuration
d'un logement
en cours de
construction
de maniére réa-
liste.

e
" Quels sont les
avantages pour l'acheteur ?
Les visites virtuelles offrent
aux futurs acquéreurs la pos-
sibilité de gagner un temps
précieux. Cette solution per-
met a l'acquéreur potentiel
de se délester des formalités
liges a la prise de rendez-
vous, ainsi que des déplace-
ments pour les visites des
différents logements. L'ache-
teur profite également d'une
plus grande liberté par rap-
port aux visites physiques,
puisqu'il peut aller dans les
pieces de son choix et inspec-
ter minutieusement chaque
détail depuis son Smartphone
ou son ordinateur, a tout mo-
ment. Aussi, I'immersion 3
360 degrés permet de mieux
se projeter dans le futur lo-
gement, de découvrir l'es-
pace réel et de simuler les
travaux d'amélioration que
I'on souhaite réaliser. Grace a
cette méthode, le futur ache-
teur peut se faire une idée
objective et réelle du bien
immobilier.
L'intérét de la visite virtuelle
pour les vendeurs
Parmi les avantages considé-
rables, la visite virtuelle per-
met de réduire le nombre de
visites physiques du loge-
ment. Les acheteurs sérieux
étant présélectionnés lors
des visites virtuelles, cette
option évite au vendeur le
passage de nombreux incon-

nus dans la maison, pouvant
occasionner des dérangements.
Par ailleurs, les outils de vi-
sites virtuelles reproduisent
de maniere fidele l'espace
du bien a vendre, ce qui est
un gage de transparence.
C'est la solution idéale pour
mettre son bien en valeur et
influencer de maniére posi-
tive la décision des acheteurs
potentiels.

Les chiffres de
I'immobilier

70%
29%

79%
27%

1024 000

68%
19%

13%
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CUISINE

LEpieurs

RESTAURANT BISTRONOMIQUE

Découvrez la fusion de I'esprit bistrot
avec la générosité d'une cuisine
gastronomique !

Le chef vous invite a savourer une
carte inventive composée de plats
originaux, des recettes revisitées
de nos grand-meres.

Faites-vous plaisir : offrez-vous un
instant gourmand et comblez vos
papilles !

UNE NOUVELLE DECORATION

L'EPICURIEN EST HEUREUX DE VOUS
PARTAGER SA RECETTE DU BISCUIT
COULANT AU CHOCOLAT

Les ingrédients pour 4 personnes :

® 110 g de chocolat noir

® 100 g de beurre

® 130 g de sucre

® 60 g de farine

* 4 ceufs entiers

* Beurre et farine pour les moules

Préparation

Faire fondre le chocolat avec le beurre au
micro-onde 1 min 30.

Mélanger les ceufs et le sucre ajouter la
farine puis le chocolat fondu.

Verser dans des moules individuels.
Sivous voulez démouler il faudra les beurrer
et les fariner.

Enfourner entre 6 et 8 minutes selon la taille
de votre récipients.

Vu qu'on veut un ceeur coulant, dés que ¢a
se fige au centre, il faut aussitot stopper la
cuisson pour que ce soit coulant dessous.
Que dire de cette recette... on peut la servir
avec un belle boule de glace vanille ou caramel
et on Adore !

RESTAURANT L'EPICURIEN
https://www.lepicurien57.com - 7 rue Gambetta 57400 Sarrebourg - 03 55 16 54 67
Ouverture Les midis du mardi au jeudi - (12h - 13h45) et les soirs du jeudi au samedi (19h - 21h)
FB : L'épicurien Sarrebourg @lepicurien57400
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MODE

Commercants de peére en fils depuis 1887
soit plus de 130 ans.

Depuis un an nous avons un second magasin
plus mode plus jeune s'appelant Krekels 2
(44 Grand Rue) il est situé en face du magasin
Krekel's historique (51 Grand Rue). La photo
d'illustration est une photo prise dans le
nouveau magasin Krekels 2 dans lequel
nous avons également développé un rayon
Baskets Homme et Femme.

MAISON

rekels

DE PERES EN FILS

depuis

IS8T

Les couleurs pour I'été 2021

Cette année pour étre dans le mood, il va falloir
miser sur les tons pastel et jouer avec la
transparence.

Du rose qui est la couleur la plus en vogue
sur les podiums ou le blanc, en passant par
le jaune ou le vert pistache ainsi que le bleu
ciel etle lavande seront de sortie cette année.

Les 5 piéces phares a avoir dans son dressing
a shopper en priorité pour cet été.

Le bermuda, bien assortie avec un cropped
top et quelques accessoires pour le rendre
féminin.

La robe romantique, fleurie en dentelles avec
ou sans volant ou ornée de sequin et broderie,
longue pour un effet encore plus bohéeme.
Elle s'accessoirise aussi bien pour un look de
jour ou de nuit.

La veste de biker s'accorde avec quasiment
toutes nos tenues. Un basic indispensable.

Le sac XXL il sera votre meilleur allié tendance
pour cette saison, en plus d'étre un pratique
fourre-tout.

La ceinture Large elle ira aussi bien sur notre
bermuda que la robe romantique, tressée
sobre ou flashie, elle vient soulignée la taille
et devient un accessoire indispensable de
notre look.

Krekel's - 51 Grand Rue 57400 Sarrebourg 03 87 03 17 52
Krekels 2 - 44 Grand Rue 57400 Sarrebourg 03 54 83 22 69

https://krekels.fr/ - contact@krekels.fr
Facebook https://www.facebook.com/bykrekels/
Instagram https://www.instagram.com/krekels_official/?hl=fr
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A VENDRE

N

NITTING IR IMLING
Maison 134m? ‘ : Appartement 3P,
4 P, 2 ch. 1 ch., 78m?

HILBESHEIM
Terrain 9,74 ares,
facade 24m

VASPERVILLER
210 000€® = Maison 3 ch., 164m?

terrain 1 hectare

T

BERTHELMING
s Maison 5P, 4 ch.
192m?, Terrain 2493m?

OBTENE?Z

UN AVIS DE VALEUR iad
DE VOTRE BIEN

Contactez-nous.

P7



PRESENTATION

Mon prénom est Stéphanie, jai 37 ans et je
vis en Alsace Bossue depuis mon plus
jeune age. Diplémée de I'Ecole d'Hétellerie
et de Tourisme de Strasbourg, j'ai débuté
mon parcours professionnel en Office de
Tourisme dans les Vosges du Nord.

Par la suite, je me suis dirigée vers 'univers de I'hétel-
lerie-restauration et la fonction commerciale itinérante
BtoB en Alsace-Lorraine. Aujourd’hui c'est I'entreprena-
riat qui m'appelle.

J'ai toujours apprécié le contact humain, la liberté d'action,
la négociation et la possibilité de prendre des décisions
en tant que commerciale. L'année 2020 ayant bousculé
notre quotidien, j'ai nourri I'envie de m'accomplir dans un
métier de conseil, d'accompagnement et de suivi de
projet. C'est dans cette belle course et cet état d'esprit
que j'ai pris la décision de m'orienter vers I'immobilier
et de rejoindre ainsi le réseau IAD France.

Mon adrénaline : satisfaire chaque client, vendeur, acqué-
reur et vous apporter toutes les clés d'un projet réussi.
"Mon projet préféré ? C'est le prochain." (Frank Lloyd
Wright). Et votre projet ? Rencontrons-nous et parlons
de vous'!

On recherche les
talents de demain

VOUS ETES :

MOTIVE | DYNAMIQUE | AMBITIEUX

Déposez votre candidature par mail :
stephane.vanoni@iadfrance.fr

Je m'appelle Nelson, j'ai 31 ans avec bientot
10 ans de vie et d'expériences sur Dabo,
Sarrebourg et alentours. Je suis originaire
de la Guyane francaise. Vous allez me dire,
mais qu'est-ce qu'il faitici ? Il fait froid et le
soleil est rare, mais cette région je I'adore !!!
Jai effectué toutes mes études de comptabilité en
Guyane et jai travaillé dans beaucoup d'entreprises
internationales en Alsace/Moselle. Jai actuellement
un but dans la vie, étre différent de tout le monde...
Pourquoi ? C'est ma meilleure facon de montrer que la
vie est belle...
La vie n'est faite que d'expériences. C'est pourquoi je me
suis lancé dans I'entrepreneuriat afin de changer de vie
professionnelle et étre totalement épanoui !!!
Je suis fier d'avoir rejoint le réseau IAD France en tant
que mandataire immobilier indépendant.
Et c'est avec plaisir de vous proposer mes services de
proximité pour rendre vos projets de vie meilleurs. Un
terrain ? Une maison ? Un appartement ? Je suis préta
vous trouver la clé qu’ il vous manque pour concrétiser
vos projets futurs.

Je m'appelle Lisa, jai 25 ans et je suis origi-
naire de Sarrebourg. Aprés 4 belles années
d'expérience en immobilier en Alsace, jai
décidé de revenir m'installer profession-
nellement sur le secteur Sarrebourgeois.
Jeune diplémée en gestion d'affaires immobiliéres,
c'est tout naturellement que jai pris la décision de
démarrer 'aventure de lI'entreprenariat en rejoignant
le réseau IAD. Mon objectif ? Atteindre avec
détermination au quotidien la satisfaction de mes
clients. Passionnée d'immobilier, c'est avec plaisir que
je vous accompagnerais dans I'ensemble de vos projets
sur un secteur géographique qui me tient a cceur.

Alexandra Kévin
Hommarting Hommarting

Sandrine
Hartzviller

Nelson
Dabo

0674350417 0677486985

Vincent
Hochfelden

Amandine
Wimmenau

06716913 35 06 11 44 55 68 06427908 40 0674893679

Mandataires indépendants en immobilier (sans détention de fonds), agents commerciaux indépendants de la SAS I@D France immatriculés au RSAC de METZ ou STRASBOURG, s
titulaires de la carte de démarchage immobilier pous



RESEAUX IMMOBILIERS

L'AVANCEE DES RESEAUX IMMOBILIERS

Les mandataires bousculent les
agences immobiliéres.

En 5 ans le nombre de mandataires a quadruplé,
soit 38 000 au total. Les réseaux continuent leur
croissance et grignotent des parts de marché
aux agences physiques. C'est un métier qui
prend de I'ampleur en France. Contrairement a
I'agentimmobilier, le mandataire est indépendant,
il travaille sur Internet depuis chez lui. Il na pas
d'agence physique mais profite d'un réseau qui lui
fournit les outils et connaissances dont il a besoin
pour travailler. Le chiffre d'affaires des réseaux
de mandataires a bondi de 16 %, en dépit de la
crise sanitaire.

Cinq réseaux de mandataires tirent leur épingle
du jeu.

Ils ont réalisé environ 14% des ventes immobiliéres
avec un professionnel en France. Ce qui représente
apeu pres 140 000 transactions de logements anciens.
Avec l'épidémie de la Covid-19, leur modeéle
économique digitale est devenu particulierement
adapté. Cette croissance va pour étre exponentielle.
En effet on estime que les réseaux de mandataires

Lisa Hélene

devraient réaliser entre 18% a 19% des ventes de
logements anciens en 2022 et leur chiffre d'affaires
devrait connaitre une hausse de 22 % par an en
moyenne sur les 2 prochaines années. Pour les
réseaux déja confortablement implantés sur le
marché : IAD (le N°1), Safti, CapiFrance (le Ter a
s'implanter en 2002), Propriétés- privées et Optim-
home représentent a eux seuls 72 % des mandataires
immobiliers actifs en France.

Avec les perturbations du marché de I'emploi qui
conduit a des reconversions professionnelles, les
réseaux vont en bénéficier en plus de leur cam-
pagnes offensive sur le recrutement. Cette ruée
vers |'indépendance n'est pas toujours un choix,
mais cette formule permet de pouvoir se lancer
sans avoir a débourser une grosse mise de départ.

LES CHIFFRES CLES

255 Millions d'euros

Le chiffre d'affaires d'IAD sur son
exercice 2019-2020 affiche une
progression annuelle de 24%
13 028 (Avril 2021) Conseillers
- La force de ventre du groupe
14 600 compromis de vente ont
été signés entre Juin et Aolt
2020, soit 46% de plus que sur la
méme période de |'an demier.

56 203 annonces en ligne !!

Patrick

Stéphane
Réding

Stéphanie

Sarrebourg Sarrebourg Phalsbourg Drulingen

0671142503 06 50 85 38 85 0675730154 06 80 06 15 69 067298 23 67

us les numéros ci-dessous, 807 686 548, 889 547 162, 895 280 238, 890 775 521, 832 132 820, 842 166 266,895 174 233,752 872 143,537 625 014, 322 381 955, 895 115 442,
“le compte de la société 1@D France SAS,



AUTOMOBILE

REMPLACEMENT DE PARE-BRISE

Le pare-brise est la vitre la plus importante pour le conducteur.
La conduite n'est pas sécurisée si la vue n'est pas claire et dégagée.
C'est pourquoi la législation est séveére au sujet de I'état des pare-brises.
Apprenez dans cet article ce a quoi vous devez faire attention concernant
votre pare-brise et quoi faire lors des cas de détériorations.

Un impact sur votre pare-brise situé dans le
champ de vision du conducteur vous expose a
une amende de 135€. L'obligation d'un remplace-
ment du pare-brise dépend de la taille et de
I'emplacement du ou des impact(s) présent(s).

Le remplacement du pare-brise est nécessaire si :
- I'impact dépasse 2,5 cm de diameétre (piece de 2€)
- Si il se situe dans le champ de vision du
conducteur (devant le volant)

- Si il se situe a moins de 5 cm des bords
périphériques du pare-brise

PMS vous accompagne dans vos démarches
administratives auprés de vos assurances. Dans
le cadre de la garantie bris de glace du contrat
d'assurance automobile, le remplacement d'un
pare-brise est un sinistre qui peut étre pris en
charge par l'assureur, soit totalement ; soit en
grande partie (selon les termes de votre contrat,
hors éventuelle franchise et/ou en fonction d'un
plafond.

038707 97 47
7C rue des tanneurs - 57400 Sarrebourg
(derriére la station essence du Leclerc de Sarrebourg)
pneumecaniqueservice@gmail.com



AUTOMOBILE

AUTOVISION SARREBOURG

Eviter
la contre-visite

Les dispositions du code de la route prévoient
que le propriétaire d'un véhicule a I'obligation
de maintenir son véhicule en bon état de
marche et en état satisfaisant d’entretien.

Plusieurs points sont a contréler pour éviter
la contre-visite :

1. L'éclairage et la signalisation

Un élément de sécurité a ne pas négliger ! Vérifiez le bon
fonctionnement de I'ensemble vos feux : croisement, route,
position avant et arriere, clignotants et feux de dé-
tresse (contact mis et coupé), feux stop (y com-
pris le 3e feu), éclairage de la plaque arriere.
N’'hésitez pas a changer une ampoule grillée ou a
réparer un phare cassé avant de passer le contréle.
Controlez également que votre klaxon fonc-
tionne bien.

2. Le freinage

Faites remplacer vos plaquettes et vos disques de
frein s'ils sont usés. Si votre véhicule se déporte
sur la gauche ou sur la droite lors d'un freinage
appuyé, c'est le signe de freins en mauvais état.
Dans ce cas faites vérifier vos freins par un
professionnel. Vérifiez la présence de fuites éven-
tuelles et également le niveau du liquide de frein.
3. L'immatriculation

Les plaques d'immatriculation avant et arriere
doivent étre bien fixées et en parfait état. Attention
seules les plaques réglementaires sont acceptées.
4. La visibilité

Vérifiez votre pare brise et sa visibilité. S'il a une
fissure de plus de 30 cm, il doit étre changé. Vos
rétroviseurs intérieur et extérieur doivent étre en
bon état et bien fixés. Vérifiez le bon fonctionnement

de vos essuie-glaces et la présence de liquide
de lave-glace.

5. Les pneumatiques

Vos pneus sont-ils en bon état ? Si vos pneus
sont anormalement déformés ou la bande de
roulement inférieure a 1,6 mm, alors n'hésitez
pas a les changer. N'oubliez pas que les deux
pneus d'un méme essieu doivent étre de méme
structure. Pensez également a vérifier tous les
2000 a 3000 kms la pression de vos pneus.

6. L'habitacle

Vérifiez I'accessibilité et le fonctionnement de
vos ceintures de sécurité avant et arriere. Assurez
vous que les sieges soient correctement fixés. Si vous
possédez un siége bébé, nous vous conseillons
de I'enlever avant de passer le contréle technique.
7. La structure et la carrosserie

Vérifier la bonne ouverture et fermeture de
toutes les portes, du capot et du coffre. Attention :
I'impossibilité d'ouvrir le capot moteur impliquera
une nouvelle visite complete ! La carrosserie ne
doit comporter aucune partie saillante susceptible
de blesser un tiers.

8. Le moteur et I'échappement

Vérifier I'étanchéité et la fixation de votre pot
d'échappement (absence de fuite ou de bruit).
Pensez a vérifier régulierement votre niveau
d'huile. Vérifiez également que votre batterie est
bien fixée. Pour le contréle pollution, pensez a
respecter ces conseils : arriver avec une voiture
dont le moteur est bien chaud.

Attention : Ces conseils ne concernent que les
défauts qui, statistiquement, entrainent le plus
souvent une contre-visite et qui sont simples a
vérifier.

0387 03 25 38
3 Rue Albert Schweitzer 57400 Sarrebourg
www.controle-technique-sarrebourg.com

=3 AUTOVIS

CONTROLE TECHNIQUE AUTOMOBILE

ON
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1OUS0!
Loutes
LESIPOTLESE Notre mission ?

jr au mieux
couvrir au
o et au meilleur prix.

uvui ..t =

Agence de Sarrebourg
sarrebourg@masolutioncredit.fr
0387235819 P

W ma crédit
IMMOBILIER-PROFESSIONNEL-REGROUPEMENT

Soyez ra Ssu re' f Mf\ SOLUTION CRED\T SAS est imfnamcruté au registr? de L'ORIAS sous le
§ n°17002964 (www.orias.fr) en tant que courtier en opérations de banque et
nous assurons !

services de paiement, sous le contrble de I'ACPR, 61 rue Taitbout 75436 Paris
Cedex 09 (www.acpr. banque-france.fr)

Un crédit vous engage et doit &tre remboursé, vérifiez vos capacités de
remboursement avant de vous engager. Aucun versement de quelque nature que
ce soit ne peut étre exigé d'un particulier avant 'obtention d'un ou plusieurs
préts d‘argent.

CABINET C=DI

cabinet d'expertise & Diagnostic immobilier

LES DIAGNOSTICS OBLIGATOIRES

AMIANTE PLOMB DPE LOI CARREZ
.? w‘ I ;| e ‘ Lo
[_1 et = nr

GAZ ELECTRICITE ERP LOI BOUTIN




